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Fertig zum Verladen: Marcel Sander (rechts) und Norbert Homb
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Schnell und sehr prizise

Sander-Haus liefert Fertighduser von der Ostsee bis nach Mainz - 60 Stiick pro Jahr

HOFGEISMAR. An solch eine
Erfolgsgeschichte hat Albert
Sander sicher nicht geglaubt,
als er 1947 in Helmarshausen
eine Zimmerei griindete. Mitt-
lerweile fiihrt Marcel Sander
das Familienunternehmen in
dritter Generation, und aus
der Zimmerei ist ein Betrieb
geworden, der jihrlich 60 Fer-
tighduser baut und diese bei
Kunden zwischen Ostsee und
Mainz aufstellt.

Das erste Sander-Haus, so
erinnert sich der Geschifts-
fithrer, wurde 1963 in Hiimme

| aufgebaut. Danach dauerte es
'noch eine Weile, bis sich der
Familienbetrieb auf den Fer-
tigbau spezialisierte und dafiir
im Jahr 1995 von Helmarshau-
'sen nach Hofgeismar umsie-
delte. ‘

Zwolf Mitarbeiter ziihlte der
Betrieb zu dieser Zeit. Jetzt
sind es 36, hinzu kommen
noch einmal 60 Krifte aus
Subunternehmen, um alle
Auftrige erledigen zu kénnen.

LFrither haben die Kunden
Ausbauhduser in Aufirag gege-
ben, wo sie noch selbst Hand
anlegen mussten. Heute wol-
len die meisten nichts mehr

machen und’ geben schliissel-
fertige Hauser in Aufirag”,
sagt Sander. In seinem Betrieb
bedeutet das, der Kunde
braucht sich um nichts mehr
zu kiimmern. Von der Pla-
nung, iber das Stellen des
Bauantrages, bis hin zur end-
giiltigen Fertigstellung, liegt
alles in einer Hand.

Die Fertigung des Hauses in
der Werkhalle dauert dank
moderner Maschinen inzwi-

Hightech: Ge

schiftsfiihrer Marcel Sander an der Schaltanlage ei-

schen gerade mal vier Tage. Ei-
nen Tag braucht die Firma,
um das Haus zu richten, so
dass es regensicher ist. Nach
acht Wochen, so rechnet San-
der vor, ist es bezugsfertig.

»In Hofgeismar ist der Bau-
markt augenblicklich tot®,
sagt, der Firmenchef durchaus
betribt. Auftrige kommen na-
hezu ausschlieRlich aus dem
Kasseler Raum. Wobei die

Kunden in aller Regel gut in-

ner Abbundanlage. Sie kann millimetergenau auf Linge schnei-

den, bohren und frﬁsen.

formiert sind, wie Sander sagt.
»Die meisten haben sich im
Vorfeld sehr genau mit den
Themen: Okologie, Raumkii-
ma und Energieeffizienz aus-
einandergesetzt. Das Bewusst-
sein in der Bevélkerung hat
sich in den vergangenen Jah-
ren enorm gewandelt”, weifs
Sander aus tdglicher Erfah-
rung.

Verdndert hat sich in den
zurtickliegenden Jahren auch
das Alter der Kundschaft. Jun-
ge Familien zéihlen nur noch
selten zu den Auftraggebern
bei Sander-Haus. Statt dessen
riickt immer mehr die Genera-
tion 50plus in den Vorder-
grund. Sie geben kleinere al-
tersgerechte Hiuser in Auf
trag, oder lassen das in die Jah-
re gelcommene Heim sanieren
und umbauen. (il)
Information: Wer sich iiber die
Moglichkeiten und Angebote
bei Sander-Haus informieren
will, kann dies beim Tag des
deutschen Fertighaus am
Sonntag, 29. Mai, in der Ru-
dolf-Diesel-StraRe 1 machen.
Neben Werksbesichtigungen
gibt es Vortrdge und ein Kin-
derprogramm.



